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STARK ERWEITERTES GLASTÜREN-PORTFOLIO 

MIT SCHWERPUNKT LASERTECHNIK VON GRIFFWERK 

FASZINATION LASER 
DAS W ICHTIGSTE IN ST ICHW ORTEN: 

GRIFFW ERK präsent iert  umfangreich erwei tertes Sort iment an Glastüren in Laser technik  |  

Entwick lung und Laserproduk t ion in Blaustein | vereinfachte,  beratungsf reundl iche Preisstruk tur |  

umfangreiche Verkaufsunterstützung für Fachhandel  und Handwerk 
 

 

UMFANGREICH ERWEITERTES SORTIMENT AN LASERTÜREN 

Mehr als 50 neu Glastüren präsentiert GRIFFWERK im stark erweiterten Portfolio.  Die Auswahl ist breit 

gefächert. Bewährte Marktfavoriten in aktualisiertem Design und auch marktneue Motive gehören dazu.  

„Wir legen Wert darauf,  dass unsere Fachhandelskunden ein breites Spektrum an 

Kundenanforderungen abdecken können,“ so Matthias Lamparter, Geschäftsführer der GRIFFWERK 

GmbH und fügt hinzu: „Produktportfolios brauchen eine gute Mischung aus Innovationsimpulsen und 

wirklich verkaufsstarken, bisweilen bewährten Designs, die von vielen Kunden einfach gefordert 

werden.“ Dabei steht, nach GRIFFWERK-Philosophie, der Blick auf die Zukunft im Zentrum und so 

werden auch Klassiker des Glastürdesigns, wie Matthias Lamparter  es nennt: „... kritisch hinterfragt und 

mit Designkompetenz überarbeitet.“ Wichtigste Impulsgeber für die aktuelle Kollektionen waren die 

technischen Möglichkeiten der Lasertechnologie. 

 

ENTWICKLUNG UND LASERPRODUKTION IN BLAUSTEIN  

Seit dem Markteintritt in 2014 hat GRIFFWERK den Kompetenzbereich Glastüren mit Nachdruck 

ausgebaut. Personell wurde deutlich verstärkt, so dass weitere Designer, Produktentwickler, ein neu 

aufgestelltes Produktmanagement und eine Qualitätssicherung für Glastüren diesen, für den Handel 

umsatzstarken Zuwachsbereich forciert voranbringen können.  Zudem wurde in eine eigene 

Fertigungsmöglichkeit für Laserdekore investiert. Design, Fertigungs-Know-How und Qualitäts-

Produktion der Lasertüren können nun an einem Ort und direkt bei GRIFFWERK in Blaustein geleistet 

werden. Matthias Lamparter nennt dies „... einen großen Entwicklungs- und Qualitätsvorteil der uns eine 

solide Basis für den weiteren Ausbau dieses Kompetenzbereiches verleiht.“ 

 

VEREINFACHTE, BERATUNGSFREUNDLICHE PREISSTRUKTUR 

Kern des Sortiments bleiben Glastüren aus Weißglas PURE WHITE by GRIFFWERK. Ausgehende von 

der Grundvariante stellt GRIFFWERK dem Handel Upgrade- und sogar ein „Degrade“- Möglichkeit in 

einfachem  Grünglas zur Verfügung  um Preis- und Leistungsvorstellungen der Käufer optimal bedienen 

zu können. 

So sind fast alle Türen auch in der doppelseitig bedruckten, blickdichteren „TWO-SIDE“-Variante mit 

rückseitiger Satinierung erhältlich. Auch kann der Kunden zwischen einfachem Grünglas und Weißglas 

PURE WHITE by GRIFFWERK entscheiden. Alle diese Wahlaustattungen wurden über ein einfaches 

Preisstufenmodell abgebildet, so dass der Kunde individuell quasi „zubuchen“ kann, was ihm wichtig ist. 

Die Glastürenpreise des neuen Sortiments 2016 wurden außerdem zu einem übersichtlichen 

Preisgruppensystem zusammengefasst. Das vereinfacht Auswahl und Beratung für Verkäufer, Einkäufer 

als auch Endkunden und lässt mehr Zeit für den individuellen Kundendialog. 

 

VERKAUFSUNTERSTÜTZUNG FÜR KOMPETENTE GLASTÜRBERATUNG 

Für das neue Glastürensortiment können bestehende Kunden Erweiterungspräsenter und 

Austauschmodule für ihr GRIFFWERK-Studio bestellen. Für GRIFFWERK-Neukunden bietet das 



Marken-Shopsystem unterschiedliche Möglichkeiten vom Minimaleinstieg bis zum kompletten Shop-in-

Shop-System, je nach Sortiments- und Raumbedarf. Wer mobil beraten möchte wird sich künftig mit 

dem neu konzipierten Beratungskoffer für Glastüren aktiv unterstützt fühlen. Der Koffer bietet, neben 

einer gut sortierten Auswahl an Echtglas-Miniaturtüren, Materialproben zu Weißglas und weitere 

Features, mit denen sich eine fachkompetente Beratung vor Ort effektiv und kundenfreundlich gestalten 

lässt. Eine neuer Produktkatalog und eine Preisliste flankieren das Sortiment. Als Customized 

Marketing-Service bietet GRIFFWERK seinen Kunden personalisierbare Aktionsflyer zum Sortiment. 

Kundenberatungselemente, wie die PURE-WHITE-BOX  dokumentieren den Qualitätsvorteil Weißglas 

PURE WHITE by GRIFFWERK. 

 

Das erweiterte GRIFFWERK- Glastüren Portfolio 2016  ist ab 1.6.2016 lieferbar.  

Wer die neuen Dekore bereits vorab sehen möchte ist zum GRIFFWERK-Messestand auf der 

Fensterbau Frontale in Nürnberg (16.-19. März 2016, Stand 452, Halle 4) herzlich eingeladen. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 


